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Wie errechnet sich dieser Wert?

Vergleichsunternehmen

Grundlage der Bewertung ist die Einschatzung des
Unternehmenswerts durch Vergleich mit ahnlichen Unternehmen.

Auf Basis der von lhnen zur Verfligung gestellten Daten stellen wir eine Liste
mit vergleichbaren Unternehmen zusammen. Diese Liste wird von
verschiedenen Faktoren beeinflusst, z.B. Branchenzugehérigkeit oder
geografischer Fokus.

Planungsrechnung

Eine weitere Anwendung der Vergleichsunternehmen findet sich in der
Erstellung einer einfachen Planungsrechnung. Die Grundlage hierfiir bilden
die von lhnen im Online-Fragebogen angegebenen Kennzahlen. Fehlende
Werte konnen wir durch die Daten von vergleichbaren Unternehmen mit
verniinftigen Annahmen fiillen.



Qualitative Kriterien

Die qualitative Bewertung des Unternehmens beeinflusst wesentliche
Faktoren, die in die Bewertungsanalyse einfliefien.

Wir errechnen aufgrund der von Ihnen angebenen Risikobewertung ("Soft
Factors") einen Abschlag auf die Bewertungsmultiplikatoren von
vergleichbaren borsennotierten Unternehmen (diese werden auf der
nachsten Seite erklart). Dieser Abschlag reflektiert die empirische
Beobachtung, dass kleine und mittelgroe Unternehmen niedrigere
Bewertungen als vergleichbare borsengelistete Unternehmen aufweisen (zB
aufgrund von niedrigerer Liquiditat). Diese Abschlage liegen typischerweise
im Bereich von 30-50%.

Wir berechnen die Hohe des Abschlags mit Hilfe des von Ihnen ausgefiillten
Fragebogens aufgrund folgender Werte.
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Handelsmultiplikatoren

Der Multiplikatoren-Ansatz ist eine Bewertungsmethode, die auf der Idee basiert, dass dhnliche Unternehmen auch dhnliche Preise erzielen sollten.

Als sogenanntes relatives Bewertungsmodell, wird hierbei der Firmenwert mit jenem von Vergleichsunternehmen verglichen um Riickschliisse auf eine faire Bewertung zu
ziehen.

Dabei wird davon ausgegangen, dass das Verhaltnis von Wert relativ zu einer unternehmensspezifischen Kennzahl (Umsatz, EBIT, etc.) innerhalb einer Branche und
geografischen Region ahnlich ist.

Umsatz EBIT
Der Umsatz wird als Begriff fiir betrieblichen Erfolg verwendet. Der EBIT (englisch Earnings Before Interest and Taxes) wird auch

als operatives Ergebnis bezeichnet, oder als "Gewinn
Aufgrund der von Ihnen eingegebenen Werte haben wir einen Umsatz- vor Zinsen und Steuern". Mit Hilfe des EBIT kann man leichter
Multiplikator in der Hohe von 0.62x ermittelt. Dieser berechnet sich aus dem unterschiedliche Zeitraume und Unternehmen vergleichen, ohne dass die
Wert aus der Liste der Vergleichsunternehmen (0.89x) und dem Abschlag aus Resultate durch schwankende Steuersatze, Zinsaufwand oder dhnliche
der qualitativen Bewertung (-30%). Faktoren verzerrt wiirden. Er ist ein MaR fiir die Profitabilitit des Geschifts.

Aufgrund der von lhnen eingegebenen Werte haben wir einen EBIT-
Multiplikator in der Hohe von 7.6x ermittelt. Dieser berechnet sich aus dem
Wert aus der Liste der Vergleichsunternehmen (10.8x) und dem Abschlag aus
der qualitativen Bewertung (-30%).



Planungsrechnung
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Die Planungsrechnung reflektiert unsere derzeitig beste Schatzung fiir die zukiinftige Entwicklung des Unternehmens und bildet die Grundlage fiir alle weiteren

Bewertungsanalysen.

Umsatz-Wachstum

Das Umsatzwachstum ist eine der wichtigsten Kennzahlen der
Planungsrechnung.

Eine spezielle Wachstumsrate ist die jahrliche Wachstumsrate
(engl. Compound Annual Growth Rate, abgekiirzt CAGR). Die CAGR stellt
das durchschnittliche jahrliche Wachstum dar.

Laut lhrer Umsatz-Prognose haben Sie eine CAGR von 2.5%. Zum Vergleich
erreicht die von uns erstellte Liste von Vergleichsunternehmen einen
mittleren CAGR von 4.9%.

EBIT-Marge

Die EBIT-Marge gibt das Verhaltnis von EBIT zu Umsatz wieder und ist ein
beliebter Indikator flir Umsatzrentabilitat.

Die zu ihren eingegebenen Werten berechnet EBIT-Marge ergibt 21.7% bei
einem Vergleichswert von 9.6% im Marktumfeld.
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Haufig gestellte Fragen

Kann ich mich 100% auf das Ergebnis verlassen?

Es wird oft gesagt, dass Bewertung ,,mehr Kunst als Wissenschaft® ist und natiirlich ist jede Analyse nur so gut wie die in die Analyse einfliessenden Annahmen und
Parameter. Dariiber hinaus hangt der Wert eines Unternehmens wesentlich von subjektiven Einschatzungen zur zukiinftigen finanziellen Entwicklung ab. In diesem Sinne ist
die Valutico Bewertung als Wertindikation zu verstehen, die von alternativen Betrachtungsweisen abweichen kann.

Welche Technologie steckt hinter Valutico?

Durch die Kombination von Big Data, unseren proprietaren Algorithmen und Ansatzen aus der Schwarmintelligenz, ermoglicht es Valutico Unternehmensbewertungen mit
einem hohen Grad an Automatisierung zu erstellen. Die im Rahmen der fiir Sie erstellten Bewertung verwendeten Methoden basieren auf den sogenannten Multiplikator-
Verfahren. Das heisst, Ihr Unternehmen wird mit den Bewertungen von vergleichbaren Unternehmen verglichen, um daraus einen indikativen Wert fiir lhr Unternehmen
abzuleiten. Die im Markt erzielten Werte werden hierbei mit dem Valutico Risk Scoring Modell auf die spezifische Situation Ihres Unternehmens angepasst. Dabei fliessen
auch verschiedene "weiche" Faktoren wie z.B. die Abhangigkeit vom Eigentlimer, von einzelnen Kunden und Lieferanten, aber auch Entwicklungspotenzial und
Marktstellung in die Analyse ein.
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Haftungsausschluss

Web Value GmbH/Valutico.ai/Valutico.com herein referred to as ‘Valutico’ is not an investment advisory company and does not conduct investment advisory or financial
advisory of any kind. All the information presented on Valutico or distributed in electronic or non-electronic format via the Valutico APl is for educational purposes only.

Valutico does not promote stocks in the services offered on its website or via its APl. The company does not have any financial interest in the development or outcome of
any financial trading opportunities a user may or may not derive from the information presented in Valutico’s systems. Valutico’s purpose is to provide its users and clients
with additional insights and to offer them additional information that may be relevant to them.

Due to the prevailing laws in the United States of America as well as in the European Union (MiFiD), Valutico cannot and does not give any financial advice, suggest trading
and investment opportunities and hence cannot and does not promise any specific return on any investment.

Valutico is not a bank, broker/dealer, asset management firm or investment advisory institution. Valutico or it’s employees and directors do not act in the aforementioned
functions, and do not offer investment, trading or financial advice and do not give financial recommendations.

At any given point in time, Valutico, it’s employees or directors may hold positions in the securities that are listed in Valutico’s analysis functionalities.

Nothing contained on Valutico’s website or within it’s APl or any other of Valutico’s outlets or broadcasts or any written, orally or visually presented materials is an offer,
recommendation, solicitation, endorsement, promotion, incentive or invitation to transact in any specific security, investment product or asset class, or to conduct any
trades, investment or financial transactions of any kind.
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